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关于上海南芯半导体科技股份有限公司 

首次公开发行股票并在科创板上市的 

发行注册环节反馈意见落实函的回复 

容诚专字[2022]230Z3115 号 

 

中国证券监督管理委员会、上海证券交易所： 

根据《上海南芯半导体科技股份有限公司发行注册环节反馈意见落实函》（以

下简称“落实函”）的要求，容诚会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“容

诚会计师”、“申报会计师”）对落实函所列问题进行了逐项核查，现回复如下，

请予审核。 

关于回复内容释义、格式及补充更新披露等事项的说明如下： 

1、如无特别说明，本回复使用的简称与《上海南芯半导体科技股份有限公

司首次公开发行股票并在科创板上市招股说明书（注册稿）》中的释义相同。 

2、本回复中若出现总计数尾数与所列数值总和尾数不符的情况，均为四舍

五入所致。 

3、为便于阅读，本回复不同内容字体如下： 

内容 字体 

落实函所列问题 黑体（加粗） 

落实函所列问题的回复 宋体（不加粗） 

对招股说明书的修改、补充 楷体（加粗） 

中介机构核查意见 宋体（不加粗） 
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问题 1 

根据申报及回复材料：（1）公司报告期内营业收入快速增长，主要产品电荷

泵充电管理芯片占公司营业收入的比例为 3.53%、60.41%和 72.47%，电荷泵充

电管理芯片销售增长系公司营业收入增长的最主要构成；（2）公司在招股说明书

中就该产品未来市场竞争加剧或市场不利变动的风险及产品应用领域集中及其

拓展风险作了重大事项提示；（3）公司预计 2023年收入较 2022年增长15%-25%，

增长预测主要基于 2022 年业绩基准下未来预计订单，并就收入未来增长可能放

缓作了重大事项提示；（4）公司产品主要应用的手机等消费品市场领域目前已出

现下滑，而公司招股说明书中引用的 2022 年全球手机出货预计数据为增长；（5）

公司 2021 年收入大幅增长，利润扭亏为大幅盈利，2022 年即出现收入利润平稳

甚至收窄的迹象。 

请发行人说明：（1）公司对 2023 年收入增长是否构成盈利预测；（2）结合

公司 2022 年收入利润预计情况，分析公司对 2023 年收入预计是否足够审慎，分

析公司收入利润是否存在较大下滑风险，完善重大事项提示；（3）更新招股说明

书中对下游终端市场预计相关数据。 

请保荐机构及申报会计师对上述事项进行核查并发表明确意见。 

【回复】 

一、发行人说明 

（一）公司对 2023 年收入增长是否构成盈利预测 

公司预计 2022 年实现营业收入 12 亿元-13 亿元，按照该区间平均值 12.5 亿

元为基数，2023 年度营业收入预计增长 15%-25%，上述业绩情况系发行人结合

市场和公司发展情况作出的初步预计，未经会计师审计或审阅，不构成盈利预测

或业绩承诺，主要原因如下： 

1、业绩预计系自愿性披露，未经会计师审计或审阅 

2022 以来，以消费电子为代表的下游需求疲软，上游芯片设计公司面临较

大的增长压力。公司结合订单情况和终端客户需求预计，对 2022 年及 2023 年的

业绩进行了预计，系自愿性披露，主要目的是说明公司在可预见的期间内业绩大
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幅下滑的风险较小，相关数据未经会计师审计或审阅，不构成公司的盈利预测或

业绩承诺。 

2、业绩预计基于订单情况及终端客户需求，与 2023 年最终收入的实现情况

可能会存在一定差异 

公司根据新增订单情况以及终端需求对发行人 2022年及 2023年业绩进行预

计。站在预测时点，对于 2023 年业绩来说，属于相对远期的预测，受新冠疫情

政策调整、电子消费市场需求回暖速度等多方面因素的影响，最终公司实际销售

金额与业绩预计数据存在出现差异的风险。 

因此，公司目前无法准确预计 2023 年全年营业收入情况，无法出具全年盈

利预测报告，故申报会计师亦无法对年度盈利预测报告进行审核。 

（二）结合公司 2022 年收入利润预计情况，分析公司对 2023 年收入预计是

否足够审慎，分析公司收入利润是否存在较大下滑风险，完善重大事项提示 

1、2022 年收入利润预计及实现情况 

截至 2022 年 11 月末，公司收入利润的已实际情况（未经审计）与全年业绩

预计情况对比如下： 

项目 2022 年度预计数据 2022 年 1-11 月 备注 

营业收入 12 亿元-13 亿元 12.15 亿元 已达到预计值 

毛利额 4.8 亿-5.59 亿元 5.23 亿元 已达到预计值 

毛利率 40%-43% 43.06% 
预计全年数据将达到

预计值 

归属于母公司股东净

利润 
2 亿元-2.5 亿元 2.47 亿元 

预计全年数据将达到

预计值 

注：2022 年 1-11 月财务数据未经会计师审计或审阅。 

2022 年 1-11 月，发行人已实现营业收入 12.15 亿元，毛利额 5.23 亿元，毛

利率 43.06%，归属于母公司股东净利润 2.47 亿元，预计全年最终实现数据将能

够达到甚至超过业绩预计值。 

2、发行人对 2023 年收入预计情况审慎 

（1）从订单情况分析 

截至 2022 年 11 月末，公司在手订单中预计交货时间在 2023 年并在当年确

认收入的金额为 27,191.28 万元，较 2022 年 10 月末的对应金额 24,684.15 万元保
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持增长。同时，从最近三个月的新增订单环比数据分析，2022 年 9-11 月新增订

单合计金额 25,709.06 万元，较 2022 年 6-8 月新增订单合计金额 9,908.18 万元环

比增长 159.47%，下游需求情况出现好转。且根据历史经验，四季度一般为新增

订单下单淡季，因此公司 2023 年收入增长具有良好基础，预计情况审慎。 

（2）从终端需求角度分析 

公司基于主要终端客户提供的全年出货量预计或全年芯片需求量预计，对

2023 年收入进行预计。从终端客户结构上看，2023 年 OPPO 通信、维沃通信、

小米、终端客户 A、荣耀的终端销售占比为 58%，与 2022 年相比基本稳定，2023

年收入的客户结构具有合理性，同时根据终端客户需求对收入进行预计也具有谨

慎性。 

从产品结构上看，2023 年电荷泵充电管理芯片仍然为公司主要产品，预计

销售额超过 8 亿元，与 2022 年相比金额基本稳定但占比略有所下降，主要原因

为以 AC-DC 为代表的其他产品线收入快速增长所致。 

2023 年销售收入的主要增量为 AC-DC 及协议芯片。AC-DC 及协议芯片在

适配器中相互搭配，2022 年下半年起，公司开始导入小米、OPPO 通信及维沃通

信多款手机 inbox 的适配器项目，其他周边配件品牌厂商的适配器项目也进展顺

利，预计能带动 AC-DC 及协议芯片销售量增长。 

此外，公司在车载应用领域的产品持续完善。在车载有线充电市场，公司已

有通过车规认证的升降压芯片及协议芯片的整体方案，自 2022 年开始，公司产

品在宝凌、华阳、骅盛、长崎、立胜、比亚迪等 Tier1 供应商及整车厂中逐步量

产或有定点项目开始合作。在车载无线充市场，公司为客户提供车载电源芯片及

发射级功率桥芯片的整体方案，公司产品在安波福、比亚迪、泰米等 Tier1 供应

商及整车厂中逐步量产或有定点项目开始合作。另外，公司在研的多颗车规级芯

片预计在 2023 年送样及量产，进一步拓展公司在智能座舱领域的客户。随着车

载项目陆续在 2022 年及 2023 年量产，公司预计 2023 年车载应用的收入较 2022

年将有大幅增长。 

在 AC-DC、协议芯片及车载相关产品的带动下，2023 年电荷泵充电管理芯

片以外的产品销售额增长 59%。 
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2023 年公司主要产品电荷泵充电管理芯片销售额保持基本稳定的合理性如

下： 

①向更高功率发展的趋势带动公司超高功率产品价值量提升 

大功率充电市场目前主流产品为 33W 及 67W 的充电功率，根据最新手机型

号发布所显示的趋势，各大品牌均在布局更高功率的产品，如 OPPO 及 vivo 最

新推出多款 120W 以上充电功率产品。首先，超高功率的电荷泵充电管理芯片单

价较高；其次，支持 120W 及以上充电功率的产品一般需要 2-3 颗电荷泵充电管

理芯片。相比过去，单部手机对于电荷泵充电管理芯片的需求量在提升。综上，

手机充电向更高功率发展带动了单部手机中电荷泵充电管理芯片总价值量的提

升。 

根据 IDC 报告，高端手机 2022 年三季度整体份额达 22.4%，同比增长 1.9

个百分点，环比增长 2.3 个百分点。相对于整体手机市场，高端手机表现更为平

稳，受冲击较小，反映出消费需求存在结构性差异。高端手机的稳定增长将带动

对支持超高充电功率的电荷泵充电管理芯片的需求。 

②低功率段产品逐步升级替换提升了市场空间 

根据公司和终端手机厂商的交流，预计自 2023 年开始，低功率段机型将会

逐步向高功率段进行升级替代。在消费需求疲软的背景下，手机厂商对各档次产

品线均有升级，以提升产品价值，促进消费者购买。原来低功率段产品不使用电

荷泵充电管理芯片，功率段升级将直接带动电荷泵充电管理芯片的需求量提升。 

根据部分终端手机厂商的估计，低功率段产品的升级将带动使用电荷泵充电

管理芯片的手机出货量提升。公司相关产品覆盖了主流的手机厂商，直接受益于

市场空间的提升。 

③根据终端客户需求预估销售具有谨慎性及合理性 

前述市场发展的趋势是公司电荷泵充电管理芯片未来销售额稳定增长的基

础，但对于具体终端客户来说，由于项目导入进度、渗透率等因素的差异，2023

年公司对具体终端客户的销售额并不均体现增长。 

随着公司与 OPPO 通信、维沃通信合作项目数目增多，导入型号陆续放量，
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带动电荷泵充电管理芯片销售量增长。受终端需求疲软的影响，小米、终端客户

A、荣耀的电荷泵充电管理芯片需求量有所下降，但高端机型的导入带动高单价

产品的销售，在一定程度上弥补了销售量下降的影响，如终端客户 A 的部分高

端型号将开始用 4:1 架构的超高功率产品，拉动了平均单价的提高。 

此外，对于 2022 年销售量较小的终端客户，包括华勤技术、龙旗科技、传

音、联想、闻泰科技，公司导入项目进展顺利，预计对上述终端客户 2023 年电

荷泵充电管理芯片销售额将增长约 50%。 

因此，公司对终端客户的销售额变动呈现一定差异性，系双方合作情况的反

应，因此根据终端客户需求预估销售具有谨慎性及合理性。2023 年部分客户受

短期终端需求波动的影响，对公司电荷泵充电管理芯片的需求量所有下降，但不

改变电荷泵充电管理芯片需求量的长期增长趋势。 

④下游市场环境已出现恢复迹象 

2022 年半导体行业整体周期下行，叠加宏观经济疲弱，以消费电子为代表

的半导体产业链需求放缓。根据研究报告，从终端产品库存看，2022 年安卓手

机的渠道库存压力较大，一方面，品牌及渠道在 2021 年经历补库存后，库存处

于高基数；另一方面，疫情反复、俄乌冲突、通货膨胀、汇率波动等导致需求表

现疲软，渠道库存始终处于高位。在历经 2022 年第二至第四季度的大幅库存去

化之后，当前国内主要的安卓手机厂商的终端产品库存已逐渐接近安全水位。展

望 2023 年，多家证券研究机构发布观点，预计 2023 年第二季度前后安卓产业链

库存将回归至安全水平。以手机零部件为代表的产业链细分环节将进入补库存阶

段。从终端产品需求看，目前疫情影响的边际转弱，消费信心逐步回暖，以消费

电子为代表的下游将有望重回增长轨道。根据 Statista 预测，2023 年全球消费电

子市场规模将达到 1.11 万亿美元，同比增长 3.0%。根据 IDC 预计，2023 年全球

智能手机出货量达 12.7 亿部、同比增长 2.8%，趋势转为增长。 

综上所述，2022 年度公司收入利润预计数据的实现情况良好，预测具有谨

慎性。截至 2022 年 11 月末，结合最新在手订单及新增订单、终端客户需求最新

情况，公司 2023 年收入预计增长 15%-25%亦具备审慎性。 

3、发行人收入利润不存在较大下滑风险 
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根据 2022 年 1-11 月财务数据（未经审计），公司 2022 年营业收入相对 2021

年 9.84 亿元将实现增长，净利润水平将保持整体相对稳定。 

此外，公司 2023 年营业收入在 2022 年的基础上预计将继续保持 15%-25%

的增长，考虑研发投入、人员规模进一步扩大，净利润水平预计将保持基本稳定

或略有下降。 

因此，在假设地缘政治不稳定、疫情反复等不利情况不出现进一步恶化，公

司持续产品迭代、研发投入、客户导入等以满足市场需求、增强产品竞争力、不

断获取新增订单的前提下，公司 2022年和 2023年收入利润不存在较大下滑风险；

但如果上述情况出现重大不利变化，则公司不排除未来将面临销售收入、净利润

下滑的风险。 

4、完善重大事项提示 

公司已在招股说明书重大事项提示和“第四节 风险提示”之“二、经营风

险”之“（一）收入、净利润可能下滑的风险”完善风险提示。 

“（一）收入、净利润可能下滑的风险 

报告期内，公司实现营业收入分别为 10,748.51 万元、17,830.41 万元、

98,417.27 万元和 77,554.13 万元，2019 年至 2021 年年均复合增长率为 202.59%，

保持高速增长的态势。报告期内的高速增长得益于公司抓住了电荷泵作为手机大

功率充电方案快速渗透及国产替代带来的发展机遇，推出能与国际大厂直接竞争

的高性能产品。根据各研究报告，2022 年中国及全球消费电子市场规模及手机

供货量均下降，而公司产品主要应用领域在手机等消费电子市场，终端产品出货

量下降导致对公司产品需求的减弱。此外，随着国际厂商产能紧缺的情况得以缓

解，电荷泵充电管理芯片等产品的供给有可能进一步增加。 

受到行业总体需求下降、行业竞争加剧、2021 年行业普遍缺芯现象逐步缓

解从而客户下单回归理性等因素影响，2022 年 1-6 月公司新增订单金额 3.85 亿

元与 2021 年 1-6 月新增订单金额 11.21 亿元相比下降幅度较大。随着 2021 年下

达的长周期订单持续消化，未来公司业绩主要由执行周期在 6 个月内的短周期订

单滚动实现。 

在公司员工人数大幅增长、研发项目持续投入导致费用增加的背景下，公司
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净利润水平存在下降的可能。如果地缘政治不稳定、疫情反复等不利情况出现进

一步恶化，或公司无法通过持续的产品迭代、研发投入、客户导入等措施持续满

足市场需求、增强产品竞争力、不断获取新增订单，则公司不排除未来将面临销

售收入、净利润下滑的风险。” 

（三）更新招股说明书中对下游终端市场预计相关数据 

公司已在招股说明书“第六节业务与技术”之“二、行业基本情况”之“（四）

下游应用领域发展情况”更新了下游终端市场智能手机、其他消费电子市场的相

关数据。 

二、中介机构的核查意见 

（一）核查程序 

申报会计师履行了以下核查程序： 

1、访谈发行人高管，了解 2022 年度和 2023 年度业绩预计的具体依据、预

测数据是否构成盈利预测以及具体原因。 

2、获取并查阅发行人 2022 年 1-11 月的销售收入明细表、财务报表，与发

行人 2022 年业绩预计情况进行对比分析，判断其可实现性。 

3、持续获取发行人订单明细表，向发行人高管跟踪了解终端客户需求最新

情况，结合新增订单、在手订单和终端客户需求，进一步判断 2023 年度业绩预

计情况的实现情况以及审慎性。 

4、访谈发行人高管，了解 2022 年度和 2023 年度收入利润是否存在较大下

滑风险，并提示发行人持续完善相关风险提示。 

5、获取并查阅行业研究机构最新出具的下游终端市场预计数据。 

（二）核查意见 

经核查，申报会计师认为： 

1、发行人对 2023 年收入增长的业绩预计不构成盈利预测。 

2、根据发行人 2022 年 1-11 月财务数据（未经审计），2022 年度发行人收入

利润预计数据的实现情况良好，预测具有谨慎性。 
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3、根据持续获取的新增订单、在手订单和终端客户需求，发行人对 2023 年

的收入预计审慎。 

4、在假设地缘政治不稳定、疫情反复等不利情况不出现进一步恶化，公司

持续产品迭代、研发投入、客户导入等以满足市场需求、增强产品竞争力、不断

获取新增订单的前提下，公司 2022 年和 2023 年收入利润不存在较大下滑风险。

发行人已进一步完善重大事项提示；但如果上述情况出现重大不利变化，则公司

不排除未来将面临销售收入、净利润下滑的风险。 

5、发行人已更新招股说明书中下游终端市场的相关数据。 
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问题 2 

根据申报及回复材料：（1）2022 年，公司向中芯国际支付大额产能保证金，

若 2022 年至 2025 年下单量未达标则会被中芯国际扣除，并将其列入其他应收款

核算，同时也是公司 2022 年 6 月末其他应收款最主要构成；（2）公司在其他应

收款组合中将产能保证金作为单独组合计提坏账，实际计提比例为 1%，其余组

合（包括押金和保证金组合）计提比例都为 5%；（3）公司就产能保证金回收风

险作了重大事项提示；（4）公司向中芯国际支付的产能保证金系通过向其开具银

行承兑汇票方式进行。 

请发行人说明：（1）产能保证金预计未来信用损失率的过程，产能保证金组

合与其他组合信用特征的主要差别，按 1%计提坏账是否足够审慎；（2）公司以

开具银行承担汇票方式支付产能保证金是否为行业内通用做法，是否符合《票

据法》的相关规定。 

请保荐机构及申报会计师对上述事项（1）进行核查并发表明确意见。请保

荐机构及发行人律师对上述事项（2）进行核查并发表明确意见。 

【回复】 

一、发行人说明 

（一）产能保证金预计未来信用损失率的过程，产能保证金组合与其他组

合信用特征的主要差别，按 1%计提坏账是否足够审慎 

1、产能保证金预计未来信用损失率的过程 

受全球芯片供求关系影响，晶圆产能紧张，为锁定供应商的晶圆产能，公司

与中芯国际签订《战略合作协议》，以到期日为 365 天以内（含 365 天）的银行

承兑汇票支付 51,040.00 万元产能保证金，在财务报表中列示于其他应收款项目。 

按照《战略合作协议》约定，产能保证金返还、违约金（如有）支付原则上

分别进行：①对于产能保证金，中芯国际对原票据托收兑现（公司需向银行缴足

开具票据金额），且确认收到新开具的银行承兑汇票后，向公司返还原汇票产能

保证金；对于违约金（如有），若出现未满足承诺采购金额的情况，公司需在次

年一季度之前将违约金支付至中芯国际指定银行账户。②若假设出现公司需支付
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违约金且逾期未支付的特殊情况，则中芯国际有权自产能保证金中扣除违约金，

再将剩余款项返还给公司。 

因此，仅当公司未满足承诺采购金额且逾期未支付时，中芯国际才有权自产

能保证金中扣除违约金。目前公司经营情况、履约能力良好，支付违约金的风险

较小，故未来信用损失率的预计过程主要从其他应收款坏账计提的角度分析。 

根据《企业会计准则第 22 号-金融工具确认和计量》及其应用指南，预期信

用损失是以违约概率为权重的、金融工具现金流缺口（即合同现金流量与预期收

到的现金流量之间的差额）的现值的加权平均值。对于金融资产，信用损失应为

下列两者差额的现值：①企业依照合同应收取的合同现金流量；②企业预期能收

到的现金流量。公司产能保证金预计未来信用损失率的主要考虑因素和确定过程

具体如下： 

（1）预期收回风险低 

站在预计未来信用损失率的当时时点分析：①2022 年 1-6 月份公司实现营业

收入 7.76 亿元、净利润 2.02 亿元，较去年同期增长 250.99%、882.43%（未经审

计或审阅），经营状况良好，发展趋势良好；②根据协议约定，2022 年公司承诺

采购金额52,826.40万元，2022年1-6月公司已向中芯国际采购晶圆金额27,689.55

万元，已达到全年承诺采购金额 52.42%，协议执行情况良好。公司的履约能力

较强，产能保证金预期收回风险低。 

（2）其他应收款的信用风险低 

中芯国际为 A 股和港股上市公司，市值超过 1,700
1亿人民币，2022 年 1-9

月实现净利润 116.25 亿元，经营活动现金流净额为 311.60 亿元，财务状况良好，

资金实力雄厚，履约能力强，信用风险低。 

（3）合同约定收回期限较短 

根据协议约定，中芯国际根据当年采购额是否达到协议约定的采购金额，全

额返还或扣除违约金后返还产能保证金，产能保证金按年进行结算，收回期限为

一年，期限较短。 

                                                 

1按照 Wind 总市值 1 计算，取 2022 年 12 月 19 日收盘数据 
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综上，公司认为相关协议的双方违约风险均较低，其他应收款的信用风险低，

产能保证金的预期收回风险较小，预期能收到的现金流量与合同现金流量几乎相

同。公司产能保证金的信用减值风险较小，参考同行业公司类似产能保证金的信

用减值计提比例，同时考虑谨慎性原则，按照 1%计提预期信用减值损失。 

2、产能保证金组合与其他组合信用特征的主要差别 

公司产能保证金组合中全部为向中芯国际支付的产能保证金，其他组合主要

为其他经营活动相关的押金和保证金，信用特征的主要差别为： 

（1）款项收回期限不同 

根据协议约定，公司向中芯国际支付产能保证金的回收期限为一年，期限较

短。押金和保证金主要为向办公场所出租方、中介服务机构支付的押金和保证金，

款项的收回时间视协议执行情况以及合作期限而定，一般期限较长或无具体期限。 

（2）交易对手综合实力不同 

产能保证金组合的交易对手为中芯国际，综合实力雄厚，违约风险较低，具

体详见本题回复“一、（一）、1、（2）”之内容。 

公司押金和保证金组合的交易对手方主要为民营企业、外资企业和地方国有

企业等，综合实力一般低于中芯国际。 

综上，产能保证金组合与其他组合相比，款项收回期限更短，交易对手综合

实力更强，违约风险更低。 

3、按 1%计提坏账是否足够审慎 

（1）站在预计未来信用损失率的当时时点分析，2022 年 1-6 月公司已向中

芯国际采购晶圆金额 27,689.55 万元，已达到全年承诺采购金额 52.42%；同时，

根据截至本回复出具日中芯国际向公司的累计出货数据，预计 2022 年全年采购

金额不低于协议约定的金额，违约风险较低。 

（2）中芯国际综合实力雄厚，违约风险较低，具体详见本题回复“一、（一）、

1、（2）”之内容。 

（3）同行业公司类似产能保证金的信用减值计提比例情况如下： 
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公司名称 供应商 保证金规模 
类似产能保证金

列示科目 
计提比例 

杰华特 中芯国际等 60,386.24 万元 
其他流动资产/其

他非流动资产 
0.50% 

中颖电子 未披露 3.2 亿元 其他非流动资产 0.00% 

明微电子 晶合集成 1.55 亿 其他应收款 0.00% 

捷捷微电 
绍兴中芯集成 2 亿元 

其他非流动资产 0.00% 
广州粤芯 1,400.00 万元 

思特威 晶合集成 

总规模未披露，2021

年 9 月末账面余额

70,860.36 万元 

一年内到期的非

流动资产/长期应

收款 

未披露 

集创北方 晶合集成 71,935.55 万元 其他应收款 2.65% 

天德钰 晶合集成 50,890.04 万元 其他应收款 0.00% 

平均值 — — — 0.525% 

南芯科技 中芯国际 51,040.00 万元 其他应收款 1.00% 

由上表可知，产能保证金规模与发行人类似的芯片设计公司中，多数企业未

对产能保证金计提坏账准备，仅杰华特和集创北方予以计提，且集创北方计提比

例较高，拉高了平均值。在此基础上，考虑谨慎性原则，公司产能保证金信用减

值计提比例为 1%，高于同行业可比公司平均水平。 

综上，公司产能保证金信用风险较低，信用减值计提比例高于同行业公司平

均水平，产能保证金减值计提足够审慎。 

二、中介机构的核查意见 

（一）核查程序 

申报会计师履行了以下核查程序： 

1、获取公司与中芯国际签订的《战略合作协议》；访谈公司采购负责人，了

解双方合作模式以及保证金回收方式；访谈中芯国际相关负责人员，了解双方的

合作情况。 

2、获取公司的采购明细及相关财务资料，检查协议履行情况。 

3、查阅同行业公司招股说明书及年报中关于产能保证金的披露信息。 

4、查阅《企业会计准则》及其应用指南，分析复核公司对产能保证金预计

未来信用损失率的过程是否符合相关规定的要求。 
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（二）核查意见 

关于产能保证金预计未来信用损失率，申报会计师认为：发行人产能保证金

预计未来信用损失率的过程合理，产能保证金组合与其他组合信用特征的主要差

别为款项收回时间更短、违约风险更低，产能保证金按 1%计提坏账足够审慎。 
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